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			こんにちは。

サロン経営者・セラピストなど

独自技術を持つスペシャリストのための

スクール開業・集客支援コンサルタントの

佐野芳己（サノヨシキ）です。

先日、

知人のお誘いで

某スマホ・アプリのリリースに先駆け、

代理店募集の事業説明会でした。

飲食店や

美容室・エステ・整体といったサロンなど

店舗用のスマホアプリです。

話を聞いてみて、

非常に面白いと思いました。

通常アプリは

自社アプリを作ってもらうと、

iPhone用で150万円～

 アンドロイド用で150万円～

合わせて300万円～500万円かかる

 という代物です。

大企業は、

それだけのコストをかけて

自前アプリを用意しています。

それが、

今回のアプリ、

なんと月々9800円で初期費用なし、

 これで、

 小さなお店でもアプリが持てる。

本当にリーズナブルです。

企業努力によって、

すごいものが出てくるんですね。

それで、

今、私が考えるに、

Webに関しての旬は、

●WordPress

●スマホ

●ソーシャルメディア

●LINE

●動画マーケティング（YouTube）

だと思います。

そして、急速に

PCからスマホの方へ

ネットを見るツールがシフトしてますね。

私も仕事の移動中に

スマホやってます。

仕事中に

PCでやっていると

それだけで時間がたってしまうので

移動の細切れ時間を使うのが

効果的ですよね。

ネットを見る環境が

スマホがベースとすると、

ネット集客に重要なアイテムは、

●ソーシャルメディア

●スマホ用サイトまたはブログ（WordPressのスマホ対応レスポンシブデザイン）

●動画マーケティング（YouTube)

●無料オファーの電子書籍(PCでのPDF代わり）

●メルマガ

ということになります。

それで、

店舗をやっている方は、さらに

●LINE@（小さな店舗用のLINEアカウント）

●アプリ（お店情報やクーポン、予約機能など多機能）

が加わります。

ネット集客に関して、

スマホが基準として、

もう一度自分のツールや使い方を

考えてみましょう。

PCベースとは

違って来ると思いますよ。

それでは、今日は、

ここまで。

また、次回に^^
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				「コピーライティング」と「セールスコピーライティング」
			

								

				
			こんにちは。

サロン経営者・セラピストなど

独自技術を持つスペシャリストのための

スクール開業・集客支援コンサルタントの

佐野芳己（サノヨシキ）です。

今、

ランディングページの

セールスコピーを書いています。

無料オファーと呼ばれる

ノウハウを書いたPDFやステップメールを

申し込んでもらうためのWebページ、

よく見かける

長目の縦に長い１枚もののWebページの

コピーですね。

そのランディングページで

メールアドレスを入れてもらうと

その無料オファーがもらえます。

提供する側は、

メールアドレスという見込み客リストができるので、

その数を増やしていくのが目的です。

通常、

広告の文章は、コピーと呼び、

 その文章を書くことを

 コピーライティングと呼びます。

でも、こうした

すぐに行動を起こしてもらいたい広告の文章を

 セールスコピーと言います。

通販広告などで、

「今すぐお電話！」

 「今すぐクリック！」など

行動を起こさせるものですね。

通常の広告は

基本、イメージ広告や

ブランド広告で、

知名度を上げたり、

イメージを上げたりと

告知に徹していて、

すぐに行動を起こすものではないですね。

見込み客のマインドシェア、

つまり

自社ブランドで

 見込み客の心や頭の中の占有率を上げるのが

 目的です。

これは、

大企業の戦略です。

今すぐに問い合わせや購買など

何かアクションを起こしてもらうものとは

別物です。

小さな会社や個人は

もちろん、できるだけすぐに

アクションにつながるものでないと

いけませんね。

広告費や労力が

無駄になるかもしれないので、

できるだけすぐに

結果につなげたいわけです。

自分がコピーを書く時は、

大企業の広告をお手本にではなく、

ランディングページや通販広告の

すぐに行動を起こす系の広告を

お手本にしてくださいね。

なので、

すごくかっこいい文章を

 書く必要はありません。

目指すのは、

わかりやすくて、

 すぐに問い合わせ、

 または購入したくなるような文章

 セールスコピーです。

それでは、

今日はこの辺で。

また、次回^^

追伸

私は、もともと広告のデザイナーで

コピーライターではないので、

文章を欠けるようになるまで

かなり時間がかかりました（苦笑）

でも、みなさんも

書けるようになりますよ。

最後は「慣れ」です。

励ましになったかな（笑）
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				メルマガは、最強の集客ツール
			

								

				
			こんにちは。

サロン経営者・セラピストなど

独自技術を持つスペシャリストのための

スクール開業・集客支援コンサルタントの

佐野芳己（サノヨシキ）です。

今日はメルマガのお話です。

インターネットのマーケティングに詳しい人は、

———————————–

FacebookやTwitter、ブログなど

ツールはいろいろあるけど、

一番大切なのは、メルマガ！！

———————————–

と、口を揃えて言います。

私も所属している

日本マーケティングコーチ協会の理事の二人、

北野哲正さんと井口晃さんは、

二人とも

ネットマーケティングを駆使することで有名ですが、

二人とも「メルマガをやってください！」

と言います。

先日、スピードブランディングの鳥居祐一さんの

セミナーに行って、懇親会も参加した時、

「私のメルマガ、読んでいただいてますか？」と聞かれ、

「読んでますよ」と言うと

すごく嬉しそうでした。

メルマガは

 最強の集客ツール。

コーチやコンサル、

セミナー講師、サロン経営者といった

個人ビジネスを

Webを活用して何年かやられてきた人は、

結局ここにたどりつきます。

実は、

こういった個人ビジネスの人は、

FacebookもTwitterもブログも

メルマガ読者を増やすためにやっている

といっても過言ではありません。

順番とすると、

———————-

FacebookやTwitter

↓

ブログ

↓

メルマガ

———————-

ですね。

ただ、

単にメルマガに登録してくださいと言っても

すぐに登録してくれる人は少ないので、

「無料オファー」というタダでくれる特典を

つけることが多いですね。

PDFとか、無料メール講座とか、動画とか

メールアドレスで登録すると無料でもらえるものです。

よくありますね。

順番をもう一度まとめると

———————-

FacebookやTwitter

↓

ブログ

↓

無料オファー

↓

メルマガ

———————-

となります。

FacebookやTwitter、ブログは

お客さんが見に来ないといけないのに対し、

メルマガはこちらから配信して

届けられるメディアです。

FacebookやTwitter、ブログは

「プル型メディア」、

メルマガは、

「プッシュ型メディア」、

と言います。

位置づけが違うんですね。

しかもFacebookなどの友達とは違い、

メルマガの読者は

自分の発信している情報に

関心のある人たちになります。

なので、

セミナーやイベントに

参加していただく確率は

非常に高くなります。

最後にまとめると、

———————-

FacebookやTwitter

↓

ブログ

↓

無料オファー

↓

メルマガ

↓

セミナーやイベント

———————-

ですね。

ネットマーケッターの間では、

有名な記事があって、これですね。

「SNSを上回る、電子メールによるマーケティング効果」

http://wired.jp/2013/07/05/email-crushing-twitter-facebook/

それでは、

今日は、この辺で。

また次回^^

追伸

私もメルマガを配信しています。

ご興味あったら、登録してみてくださいね。

ご登録はこちらから。

http://www.reservestock.jp/subscribe/965
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